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Interpretacia dat

Pravidelne poskytujeme mesacné reporty, ktoré
poskytuju prehl'ad o tom, ako sa investicia klienta
vyvija. Tieto data nasledne podrobne
interpretujeme, aby klient ziskal realny obraz o
tom, ¢o sa deje a vdaka tomu mohol tak rychlo a
efektivne robit informované rozhodnutia.

Transparentnost

Uvedomujeme si, Ze klienti investuju nemalé
financné prostriedky do marketingovych aktivit, a
preto je nasim cielom poskytovat efektivne a
jasné rieSenia, ktoré zabezpecia najvyssiu moznu
kvalitu bez zbyto¢nych komplikacii a to
transparentnym sposobom.




Preco s nami?

Viac ako 8 rokov skiisenosti
Reporty na mesacnej baze

Transparentna spolupraca
Trhovo dostupné ceny
Skiisenosti aj s poprednimi
Znackami



Preco s nami?

V spolupraci s nami nie ste nikdy sami — vzdy sme tu, aby sme vam
poradili a pomohli. NaSou snahou je podporit vas rast a v pripade potreby
optimalizovat uz existujlce reklamy s cielom efektivnejsie alokovat
rozpocty, co povedie k zlepseniu vykonnosti reklamy.



VIARKETING



Nasa sluzba tvorby a spravy digitalnych kampani ponuka komplexné
riesenie pre vasu online prezentaciu.

Zameriavame sa na PPC kampane (Pay-Per-Click), vratane popularnych
platforiem ako Google Ads a Meta Ads (Facebook a Instagram), ale
nebranime sa ani spolupraci s inymi reklamnymi platformami, ako je Tlktok
ads, Amazon ads alebo LinkedIn ads.

S timom odbornikov v oblasti grafiky, fotografie, videoprodukcie a 3D
vizualizacie dokaZzeme produkovat aj kreativne kampane prispoésobenych
konkrétnym potrebam nasich klientov.
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Oslava

Kreafivna reklamna


https://www.markavenue.sk/portfolio/dedoles/
https://www.youtube.com/watch?v=58mrWYMnNVU

Dedoles nds oslovil s jasnym cielom: predstavit ich produkty
v ramci kreativnej kampane, ktora oslavuje prichod jari,
farebnost a radost, pricom bolo dolezité oslovit réznorodé
publikum. Kampan sa sirila vyhradne online, s dorazom na
digitalne platformy, kde bola schopna zasiahnut Siroku
cielovu skupinu. Inspiraciu sme nasli v klasickom pribehu
Alice v krajine zazrakov, ktory sme modernizovali tak, aby
odrazal hravu atmosféru Dedoles produktov.





https://www.youtube.com/watch?v=58mrWYMnNVU
https://www.markavenue.sk/portfolio/dedoles/
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Kreativna rekiamna Kampaii




trasidelna

“edicia ponoZjek

Nasou dalsou ulohou pre znacku Dedoles
bolo vytvorit kreativhu reklamnd kampan,
ktora by oslovila mladé mamicky a deti.
Hlavny insight sme pritom cCerpali z detskej
predstavivosti — zo strachu z tmy a z malych
priseriek, ktoré Cihaju spod postele.

Tento tematicky ramec sme nasledne prepojili
s limitovanou ediciou ponoziek, ktoré sa stali
kldcovym vizualnym prvkom kampane.
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Dedoles



Cielom tejto kampane bolo prepojit magicku atmosféru Halloweenu s
limitovanou ediciou ponoziek so strasidelnym dizajnom. Nosny
slogan ,Limitka, na ktoru Ciha kazdy“ zdoraznuje nielen exkluzivitu
produktu, ale aj tému strasidiel, ktoré symbolicky cihaju z tmy.
Zamerom bolo aj vyvolat efekt FOMO - obavu, Ze kolekcia sa rychlo
vypreda. Takto sme posilnili dojem jedinec¢nosti a zdoraznili potrebu
konat rychlo, kym zdsoby nezmiznu.



UGC tvorha

Pre znacku Dedoles sme vytvarali a testovali UGC obsah
optimalizovany pre jednotlivé fazy konverzného funnelu
— od awareness formatov az po kreativy zamerané na
konverzie.

Produkcia obsahu bola datovo riadena a strategicka.
Testovali sme r6zne scenare, hooky, vizualne styly a typy
tvorcov a kreativy sme priebezne iterovali a
optimalizovali na zaklade vykonnostnych dat.

Tento pristup ndm umoznil identifikovat tzv. ,winning
ads”, ktoré dlhodobo dosahovali nadpriemerné vysledky
a pomohli stabilizovat konverzné miery kampani pri
zaroven efektivnejSom vyuzivani rozpoctu.

Vysledkom bol flexibilny kreativny ekosystém, ktory
znacke umoznil rychlo reagovat na sezénnost a zmeny
vo vykonnosti kampani.
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Workshop




Zlaté Zrnko je silnd a dlhodobo etablovana znacka kavy na slovenskom trhu.
Produkt dosahoval dobré vysledky a distribucia bola stabilna, no znacka celila
jednej kl'ucovej bariére dalSieho rastu.

Chybala jednotnd komunikacna platforma, ktora by dokazala konzistentne
podporovat kampane, uvddzanie novych produktov aj expanziu na trhu.

Prave preto sme pre Zlaté Zrnko pripravili dvojdnovy strategicky workshop Sity
na mieru.



Cielom workshopu bolo jasne definovat, ¢o Zlaté Zrnko predstavuje pre l'udi.
Zjednotit vnimanie znacky nielen interne, ale aj externe.

Vytvorit pevny zaklad pre dlhodobu marketingova komunikaciu.



Jasne definovana DNA znacky — hodnoty, vizia a smer, na ktorych sa
zhodne cely tim.

Kratky zoznam sloganov a claimov pripravenych na okamzité pouzitie v
kampaniach.

Archetyp znacky & ton komunikacie
Creator x Everyman

Doveryhodna, ludska a inteligentna komunikacia



Navrhy na 2-3 brandové kampane — koncepty zalozené na
emdaciach, nie na cene alebo produkte.

Odporucania pre dalsi rast znacky — expanzia, nové produkty a
B2B komunikacia.

Spolupraca na tvorbe kreativ.

UYSI ENOR







PULSATION




Pulsation je najznamejsi slovensky organizator D&B podujati zameranych
pre mladu vekovu skupinu od 18-30 rokov. Pre svoj doposial najvacsi
event — koncert interpreta Sub Focus v Bratislave — potrebovali rozsiahlu
reklamnu kampan, do ktorej sme sa zapojili aj my. Hoci firma posobi na
trhu uz niekolko rokov a reklamné aktivity vyuziva pri vacsine svojich
podujati, reklamy, ktoré sme vytvorili a nastavili, dosiahli jedny z najlepsich
vysledkov v histérii uctu. V ramci tohto eventu sme vytvorili 4 reklamné
kampane - z toho 3 kampane boli medzi 4 najlepsimi z hladiska ceny za
dosiahnuty vysledok, historicky na ucte.



V ramci reklamnej stratégie sme testovali rézne nastavenia a zacielenia
reklamy. V désledku toho sme dosiahli nielen jedny z najlepsich cien za
objednavku, ale aj jedny z najnizSich CPC (az 0,10 €/klik) a su¢asne jedny z
najvyssich hodnot ROAS a ROI v historii uctu — ROAS dosahoval az 962 %.

Podujatie bolo vypredané a sme hrdi, Ze sme boli sucéastou jeho
komunikacie.



visiedky

Z hladiska realnej financnej navratnosti
(ROAS) islo 0 3 zo 4 najprinosne;jsich
kampani, ktoré boli na icte
Zaznamenane.



ROAS Cost Per Click

Pocas nadej spoluprdce sa hodnoty ROAS v kampani Vdaka testovaniu a skasaniu réznych reklamnych
zameranej na Sales vysplhali na 962 %, €o bol druhy kreativ, ako qj zacieleniu reklamy, sa nam podarilo
najlepsi vysledok v historii G&tu. Pri Traffic kampani dosiahnut jednu z najlepsich hodndét CPC na Ucte.

sme dosiahli hodnotu 816 %.
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SLOW

CONCEPT STORE

Omnichannel
marketing




So spoloénostou Slow sme zacali spolupracovat v obdobi zvySene;
financnej neistoty, ked trzby nedosahovali ocakavané vysledky. V ramci
spoluprace sme analyzovali viaceré marketingové kanaly a vypracovali
komplexny plan opatreni, ktory zahrnal analyzu trhu, konkurencného
prostredia a trhového potencialu, upravy webovej stranky, zavedenie uctov
pre analytiku a opravu sledovania dat, konzultacie o smerovani znacky,
nastavenie reklamnych kampani a asistenciu pri priprave eventov.



Taktiez sme tejto znacke pomahali zistit trhovy potencial vo vybranom
segmente na zahrani¢nych trhoch, najma v Cesku, Rakisku a Nemecku. V
rdmci tohto zistovania sme realizovali testovaciu reklamnd kampan
zameranu na Prahu, vdaka ktorej sme ziskali mnozstvo hodnotnych udajov

o predajnom potenciali a zaujme publika. Na zaklade tychto zisteni bol
upraveny plan znacky.



visiedky

Opravené sledovanie dat
Interpretacia iidajov a

sirategicke planovanie

Nastavenie komunikacnej stratégie



@
KVETY @ TATRY"®

SLOVENSKO, s.r.o.

Oniine Marketing (828)




Kvety Tatry su etablovanym velkododavatelom kvetov na strednom a
vychodnom Slovensku. Nasou ulohou bolo zvysit pocet B2B leadov pre
potencialne spoluprace.

Zacali sme detailnou analyzou a upravou landing page urcenej pre
reklamu, doplnenou o prehlad aktivit konkurencnych firiem v segmente.

Na zaklade ziskanych dat sme vytvorili a spustili cielend B2B kampan,
ktoru sme pocas niekolkych mesiacov neustale optimalizovali. Vysledkom
je, ze dnes sa nase reklamy zobrazuju pri takmer 70 % vsetkych
relevantnych vyhladavani a dosahuju jedny z najlepSich vysledkov v
ukazovateloch Top of Page a Absolute Top of Page — a to aj v porovnani s
podstatne vacsimi konkurentmi.



visiedky

Znizenie ceny za Klik o 30%o hez
zhorsenia visiedkov
Optimalizacia lead funnelu
Popredné pozicie B2B reklamy vo
vybranom segmente






Spolo¢nost Frango nas oslovila v ¢ase, ked eSte nemala vybudovanu
vyraznu vizualnu identitu, komunikacnu ani produktovu stratégiu. Jasne
vS§ak definovala svoj ciel a viziu — posunut znaéku na vysSiu droven,
zmenit jej vnimanie u zakaznikov a otvorit novl prevadzku na Nivach v
Bratislave.

V ramci spoluprace sme pripravili kompletny rebranding a zaroven sme
prispbsobili cielovu skupinu tak, aby znacka lepsSie reflektovala aktualne
potreby trhu. Okrem toho sme vytvorili dizajnové podklady pre novu
prevadzku na Nivach a poskytli sme aj inspiraciu pre vizualne smerovanie
ostatnych existujucich prevadzok.
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Po ukoncCeni nasej spoluprace bola znacka Frango na nepoznanie.
Zachovali sme pévodny ,pocit” znacky, no vizualnu identitu, komunikaciu
aj produktovu stranku sme posunuli na uplne novu uroven. Dnes Frango
presne vie, koho chce oslovovat a aké miesto na trhu zastava.






Pay Per Click rekiama



https://www.markavenue.sk/portfolio/multi-mam/

Ciel'om nasej spoluprace so spolo¢nostou Multi- Mam bolo
zvySit ndvratnost investicii a efektivnejsie cielit na
relevantnu cielovu skupinu prostrednictvom Google Ads na
slovenskom trhu.

Primarnym cielom kampane bolo zvysit viditelnost
produktov MultiMam a dosiahnut lepSie vysledky a vysSiu
ndvratnost investicii.



Viisledky

Optimalizacia stratégie poniik
Znizenie nakladov na Konverziu
Zvysenie hodnoty ROAS




Viisledky

Cost Per Click

Cost Per Conversion



https://www.markavenue.sk/portfolio/multi-mam/

? Dalibor Bednarik
15 Coachi ng Academy

®
Pay Per Click reklama




Cielom nasSej spoluprace bolo radikalne zvysit pocet a
ziskat leady, ktoré sa neskor premenili na klientov. Prijali
sme vyzvu a pustili sa do prace. Po preskumani kampane,
ktord bola predtym nastavend, sme sa rozhodli vytvorit
uplne novu. Analyzovali sme webovu stranku klienta,
konkurenciu a vyhladavacie dopyty, aby sme nasli najlepsi
pristup pre nasu kampan. Nasledne sme vytvorili tri
zakladné reklamné skupiny, s ktorymi sme zacali, pretoze
sme povazovali, ze maju najvacsi potencial na dosiahnutie
dobrych vysledkov v danom kontexte, a zacali ich
nastavovat. Vdaka vynikajucim vysledkom nasa spolupraca
trva od zaciatku roku 2023 az do dnes.



visiedky

CTR zvyseneé 0 67%
Naklady na konverziu klesli 0 73,5%
Konverzie vzrastli 0 366%



visledky

Click Through Rate

Pocas prvého mesiaca sa nam podarilo zvysif mieru
prekliku o 67 % a udrZat tito hodnotu pocas
celého trvania kampane

100%
+67%
50% e
25%
0%
022024 032024 042024 05.2024

Conversions

Vdoka pokragujlcej optimalizacii reklamy sa
celkovy pocéet konverzii za tri mesiace

zvysil tri a pol krat.
+366.7%

Cost Per Conversion

Ked sme zacali spravovat reklamu, cena jednej konverzie
bola 82,08 eur, v priebehu troch mesiacov sa nam ju
podarilo zniZif na 21,73 eur, o predstavuje pokles 0 73,5 %.

100% 400%

—

50% 300%
200%
25%
100%
—,-ff
0% 0%
02.2024 032024 04.2024 05.2024 02,2024 03.2024 04.2024 05.2024






Ak chcete zvysit svoju pritomnost na internete, socidlne
siete s vybornym spdsobom, ako zac¢at budovat svoju
komunitu. Podl'a vaSich potrieb vdm méZeme pomoéct so
spravou profilov na Facebooku, Instagrame, TikToku,
YouTube, LinkedIne alebo Pintereste. Nasa spolupraca
moZe spocivat v nastaveni Uctu, tvorbe obsahu alebo v
kompletnej sprave.



Sprava socialnych siefi




j?. Soupcuiture BA

Ahojte milovnici zdravého jedla . 3 naor MA SA BLIFI & Nemszni vonku a prid” sa k ndm zahriat' chutnou Soupcutture. Okrem bngka
Tento tyZded (5.7-11.7) sa midZete tedit’ na nasledujlice polievodky v nadich pohérikoch: ) ) potesis aj swoje chutiové pohdriky pretoZe uZ dnes mame v ponuke Anandsowi polieviu s kari g
Garpacho (cold) &

A Mi_ See mone

§MENU§
ZAPO) SA DO SUTAZE

05-1 NA INSTAGRAME @SOUPCULTURE.BA

HITTYZDNA

# soupculture.ba

Sampinénova

Borsc

Hraskova s mandlami
Brokolicova s parmezanom
Pivna s cedarom
Paradajkova

Pripravili sme si pre teba malt'i_(jluhu polieviami. @ Dokifes zistit' visledok? Ak poznas spravnu Staf sa Slenom Soupcubture! 4 =~ Vyzdvihni si na jednej z nasich predajni vernostnd karticku a
VYHRAJ POLIEVEU ZADARMO 8 @ DokifeS ndjst’ sprévmu cestu k pohériku? 3 adpoved, napé ju do komentira. & @ ziskavaj odmeny za zhieranie pefiatok. &
Vyber sprévnu reakriu a urdi, ktord z dest je podfa teba t3 sprivna. Pre vacEiu Sancu na vijhm sa : i q o =
ae = . - - : Ma aké odmeny sa mdZes tesi?
j na nasom Instagrame, rovnako ako tu sitaZime o 2x polieviu zadarmo. el T 30% =t I
7 wnedelu o 20:00 kedy bujeme 2 vjhercov tu na FB a 2 na natom Instagrame. ] *—; : =aler Bl n s 1,r
Tak necakaj a zapoj 53 hned teraz. & 450 % zfavu za 5 polievok

A nezabiidaj len dnes pocas Black Friday dostanes drubid polieviu s 50 % zfavouw. & @
See morne
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WEBY

MDY




Mame bohaté skusenosti s vyvojom webovych stranok v
roznych CMS systémoch, ako napriklad Wordpress,
Shoptet, Shopify a Prestashop. Ci uz potrebujete
jednostrankovy, komplexny web alebo e-shop, sme tu na to,
aby sme vase napady previedli do reality.

NizSie ndjdete priklady nasej prace, kliknutim na obrazok sa
zobrazi skutocna webova stranka.



Nastartuj svoj
rast s Isterom

Objav najblizsie akcie

/ if‘ ‘

THIE CEic™



https://centrumister.sk/
https://kyouma.online/

ARTLINE

SVAJCIARSKE KUCHYNE

SWT

consulting

KVALITA A
NADCASOVY
DIZAIN

¥YNSKE

2024
2025



https://www.peubech.sk/
https://www.artlinekuchyne.com/
https://swtconsulting.sk/






https://drive.google.com/file/d/1vFvOzjFJsV_OBMIDNxA9Se7INLBWBbj2/view?usp=sharing
https://drive.google.com/file/d/1MbouuG83HzAsAMXb9eXDF44jcdRaSzOg/view?usp=sharing
https://drive.google.com/file/d/1i0mGevOXvp-Ym_Nmrs3vSyQ36U5zWItx/view?usp=sharing
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Vasa prva hodinova Konzultacia

ZADRRMO

Tel. kontakt
+421940880930

Email
jan.duris@markavenue.sk
info@markavenue.sk

Mark Avenue s.r.o.
ICO 55885063

DIC 2122120616

Nie sme platcami DPH


https://www.markavenue.sk/kontakt/
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	Zlaté Zrnko je silná a dlhodobo etablovaná značka kávy na slovenskom trhu. Produkt dosahoval dobré výsledky a distribúcia bola stabilná, no značka čelila jednej kľúčovej bariére ďalšieho rastu. Chýbala jednotná komunikačná platforma, ktorá by dokázala konzistentne podporovať kampane, uvádzanie nových produktov aj expanziu na trhu.
	Práve preto sme pre Zlaté Zrnko pripravili dvojdňový strategický workshop šitý na mieru.
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	Pulsation je najznámejší slovenský organizator D&B podujatí zameranych pre mladú vekovú skupinu od 18-30 rokov. Pre svoj doposiaľ najväčší event – koncert interpreta Sub Focus v Bratislave – potrebovali rozsiahlu reklamnú kampaň, do ktorej sme sa zapojili aj my. Hoci firma pôsobí na trhu už niekoľko rokov a reklamné aktivity využíva pri väčšine svojich podujatí, reklamy, ktoré sme vytvorili a nastavili, dosiahli jedny z najlepších výsledkov v histórii účtu. V rámci tohto eventu sme vytvorili 4 reklamné kampane - z toho 3 kampane boli medzi 4 najlepšími z hľadiska ceny za dosiahnutý výsledok, historicky na účte.
	V rámci reklamnej stratégie sme testovali rôzne nastavenia a zacielenia reklamy. V dôsledku toho sme dosiahli nielen jedny z najlepších cien za objednávku, ale aj jedny z najnižších CPC (až 0,10 €/klik) a súčasne jedny z najvyšších hodnôt ROAS a ROI v histórii účtu — ROAS dosahoval až 962 %.
	Podujatie bolo vypredané a sme hrdí, že sme boli súčasťou jeho komunikácie.
	Z hľadiska reálnej finančnej návratnosti (ROAS) išlo o 3 zo 4 najprínosnejších kampaní, ktoré boli na účte zaznamenané.
	Omnichannel marketing
	So spoločnosťou Slow sme začali spolupracovať v období zvýšenej finančnej neistoty, keď tržby nedosahovali očakávané výsledky. V rámci spolupráce sme analyzovali viaceré marketingové kanály a vypracovali komplexný plán opatrení, ktorý zahŕňal analýzu trhu, konkurenčného prostredia a trhového potenciálu, úpravy webovej stránky, zavedenie účtov pre analytiku a opravu sledovania dát, konzultácie o smerovaní značky, nastavenie reklamných kampaní a asistenciu pri príprave eventov.
	Taktiež sme tejto značke pomáhali zistiť trhový potenciál vo vybranom segmente na zahraničných trhoch, najmä v Česku, Rakúsku a Nemecku. V rámci tohto zisťovania sme realizovali testovaciu reklamnú kampaň zameranú na Prahu, vďaka ktorej sme získali množstvo hodnotných údajov o predajnom potenciáli a záujme publika. Na základe týchto zistení bol upravený plán značky.
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	Kvety Tatry sú etablovaným veľkododávateľom kvetov na strednom a východnom Slovensku. Našou úlohou bolo zvýšiť počet B2B leadov pre potenciálne spolupráce. Začali sme detailnou analýzou a úpravou landing page určenej pre reklamu, doplnenou o prehľad aktivít konkurenčných firiem v segmente.
	Na základe získaných dát sme vytvorili a spustili cielenú B2B kampaň, ktorú sme počas niekoľkých mesiacov neustále optimalizovali. Výsledkom je, že dnes sa naše reklamy zobrazujú pri takmer 70 % všetkých relevantných vyhľadávaní a dosahujú jedny z najlepších výsledkov v ukazovateľoch Top of Page a Absolute Top of Page – a to aj v porovnaní s podstatne väčšími konkurentmi.
	Zníženie ceny za klik o 30% bez zhoršenia výsledkov
	Optimalizácia lead funnelu
	Popredné pozície B2B reklamy vo vybranom segmente
	Rebranding
	Spoločnosť Frango nás oslovila v čase, keď ešte nemala vybudovanú výraznú vizuálnu identitu, komunikačnú ani produktovú stratégiu. Jasne však definovala svoj cieľ a víziu – posunúť značku na vyššiu úroveň, zmeniť jej vnímanie u zákazníkov a otvoriť novú prevádzku na Nivách v Bratislave. V rámci spolupráce sme pripravili kompletný rebranding a zároveň sme prispôsobili cieľovú skupinu tak, aby značka lepšie reflektovala aktuálne potreby trhu. Okrem toho sme vytvorili dizajnové podklady pre novú prevádzku na Nivách a poskytli sme aj inšpiráciu pre vizuálne smerovanie ostatných existujúcich prevádzok.
	Po ukončení našej spolupráce bola značka Frango na nepoznanie. Zachovali sme pôvodný „pocit“ značky, no vizuálnu identitu, komunikáciu aj produktovú stránku sme posunuli na úplne novú úroveň. Dnes Frango presne vie, koho chce oslovovať a aké miesto na trhu zastáva.
	Pay Per Click reklama
	Cieľom našej spolupráce so spoločnosťou Multi- Mam bolo zvýšiť návratnosť investícií a efektívnejšie cieliť na relevantnú cieľovú skupinu prostredníctvom Google Ads na slovenskom trhu.  Primárnym cieľom kampane bolo zvýšiť viditeľnosť produktov MultiMam a dosiahnuť lepšie výsledky a vyššiu návratnosť investícií.
	Optimalizácia stratégie ponúk
	Zníženie nákladov na konverziu
	Zvýšenie hodnoty ROAS
	Výsledky
	Pay Per Click reklama
	Cieľom našej spolupráce bolo radikálne zvýšiť počet a získať leady, ktoré sa neskôr premenili na klientov. Prijali sme výzvu a pustili sa do práce. Po preskúmaní kampane, ktorá bola predtým nastavená, sme sa rozhodli vytvoriť úplne novú. Analyzovali sme webovú stránku klienta, konkurenciu a vyhľadávacie dopyty, aby sme našli najlepší prístup pre našu kampaň. Následne sme vytvorili tri základné reklamné skupiny, s ktorými sme začali, pretože sme považovali, že majú najväčší potenciál na dosiahnutie dobrých výsledkov v danom kontexte, a začali ich nastavovať. Vďaka vynikajúcim výsledkom naša spolupráca trvá od začiatku roku 2023 až do dnes.
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	Ak chcete zvýšiť svoju prítomnosť na internete, sociálne siete sú výborným spôsobom, ako začať budovať svoju komunitu. Podľa vašich potrieb vám môžeme pomôcť so správou profilov na Facebooku, Instagrame, TikToku, YouTube, LinkedIne alebo Pintereste. Naša spolupráca môže spočívať v nastavení účtu, tvorbe obsahu alebo v kompletnej správe.
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	Máme bohaté skúsenosti s vývojom webových stránok v rôznych CMS systémoch, ako napríklad Wordpress, Shoptet, Shopify a Prestashop. Či už potrebujete jednostránkový, komplexný web alebo e-shop, sme tu na to, aby sme vaše nápady previedli do reality. Nižšie nájdete príklady našej práce, kliknutím na obrázok sa zobrazí skutočná webová stránka.
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